provider

]
A Cognizant Company
Nb. . 2. . . " o P
jours Janvier Février Mars Avril Mai Juin Juillet Aout (Septembre Octobre |Novembre| Décembre
ADX201 - L’essentiel pour les nouveaux administrateurs 4-8 4-8
. . . 5 15-19 5-9 8-12 13-17 10-14 1-5 26-30 16-20 7-11 9-13
Lightning Experience 25-29 18-22
ADX211 - Administration, enrichi et automatisation
4 22-25 18-21 21-24 24-27 23-26 25-28
de Salesforce
ADX261 - Administrer et maintenir Service Cloud 2 15-16 11-12 27-28 16-17 12-13
ADX361 - Administrer des solutions Service Cloud = X
. . X 3 11-13
intelligentes
ANC201 - Création de perspectives, de tableaux de bord et 1 < 2 2
d'applications dans CRM Analytics
ANC301 - Mise en ceuvre et gestion de CRM Analytics 3 79 1-3 26-28
B2B110 - Gérer et commercialiser une solution de commerce
2 2-3 8-9 18-19
B2B
BSX101 - Maitrise et pilotage de votre implémentation
3 6-8 10-12 23-25 20-22
Salesforce
CCD102 - B2C Commerce Developer avec SFRA 4 25-28 24-27 2-5
CCM101 - Gestion et commercialisation d'une vitrine B2C
2,5 18-20 3-5 30- -2
Commerce Cloud
CPQ301 - Configuration et administration d'une solution
5 18-22 3-7 7-11 25-29
Salesforce CPQ
CRT251 - Préparation a I’examen de certification Sales Cloud 1 4 3 )
Consultant
CRT251&Quizz - Préparation a I’examen de certification 2 as 34 23
Sales Cloud Consultant et Quizz - : :
CRT261 - Préparation a ’examen de certification Service
1 13 29 18 14
Cloud Consultant
DEX403 - Développement déclaratif pour les platform app
. . . . 5 29- -2 25-29 17-21 30- -4 2-6
builders avec Lightning Experience
DEX450 - Création d'applications par programmation sur la
5 5-9 8-12 1-5 14-18 9-13
plate-forme Salesforce
DEX602 - Programmer des composants Web Lightning 5 11-15 10-14 4-8
FSL201 - Mettre en ceuvre Salesforce Field Service 3 2-4 1-3 14-16 16-18
MCC201 - Liaison de vos données Salesforce a I'aide de 4 2.5 811 012
Marketing Cloud Connect g i B
MKT101 - Création et analyse des parcours clients a I'aide de
. 5 11-15 17-21 7-11 2-6
Marketing Cloud
0OMS435 - Création d’expériences guidées avec OmniStudio 5 13-17 14-18
|IPDX101 - Stimulation des ventes avec Account Engagement 3 4-6 27-29 14-16 2-4
%
SDC101 - Concepts de base de Data Cloud de Salesforce % 3 20-22
UZ261 - Quizz de préparation a ’examen de certification
QUZ261 - Quizz de préparati X theath 1 14 30 19 15
Service Cloud Consultant

Formations administrateurs Formations Marketing Cloud & Account Engagement Formations CRM Analytics Formations CPQ
Formations administrateurs Sales Cloud Formations Commerce Cloud Formations développeurs

Formations administrateurs Service Cloud Formation Data Cloud Formations Omnistudio
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provider

=
A Cognizant Company
Nb. . P . . " o P
jours Janvier Février Mars Avril Mai Juin Juillet Aout (Septembre Octobre |Novembre| Décembre
. .. 2-6
ADX201 - L’essentiel pour les nouveaux administrateurs 3-7 8-12 3-7 1-5
Lightning Experience 20-24 37 17-21 711 1923 1202_0 4 2529 22-26 6-10 17-21 15-19
ADX211 - Administration, enrichissement et automatisation
4 27-30 24-27 23-26 29- -2 24-27
de Salesforce
ADX261 - Administrer et maintenir Service Cloud 2 10-11 16-17 6-7
ADX361 - Administrer des solutions Service Cloud = ,
. . X 3 17-19 30- -2 13-15
intelligentes
ANC201 - Création de perspectives, de tableaux de bord et 1 10 19 3
d'applications dans CRM Analytics
ANC301 - Mise en ceuvre et gestion de CRM Analytics 3 11-13 20-22 4-6
B2B110 - Gérer et commercialiser une solution de commerce
2 15-16 18-19 27-28
B2B
BSX101 - Maitrise et pilotage de votre implémentation
3 31- -2 10-12 3-5
Salesforce
CCD102 - B2C Commerce Developer avec SFRA 4 31- -3 29- -2 15-18
CCM101 - Gestion et commercialisation d'une vitrine B2C
2,5 24-26 23-25 12-14
Commerce Cloud
CPQ301 - Configuration et administration d'une solution
5 10-14 2-6 13-17 8-12
Salesforce CPQ
CRT251 - Préparation a I’examen de certification Sales Cloud
1 12 15 24
Consultant
CRT251&Quizz - Préparation a I’examen de certification Sales
. 2 12-13 15-16 24-25
Cloud Consultant et Quizz
CRT261 - Préparation a ’examen de certification Service
1 12 18 8
Cloud Consultant
DEX403 - Développement déclaratif pour les platform app
. . . . 5 27-31 24-28 23-27 29- -3 1-5
builders avec Lightning Experience
DEX450 - Création d'applications par programmation sur la
5 3-7 31- -4 30- -4 6-10 8-12
plate-forme Salesforce
DEX602 - Programmer des composants Web Lightning 5 17-21 2-6 17-21
FSL201 - Mettre en ceuvre Salesforce Field Service 3 12-14 22-24 1-3
MCC201 - Liaison de vos données Salesforce a I'aide de 4 12-15 15-18 15-18
Marketing Cloud Connect : : :
MKT101 - Création et analyse des parcours clients a I'aide de
. 5 10-14 31- -4 23-27 13-17 8-12
Marketing Cloud
OMS435 - Création d’expériences guidées avec OmniStudio 5 24-28 16-20 24-28
“PDXIOI - Stimulation des ventes avec Account Engagement 3 19-21 22-24 24-26
-~
SDC101 - Concepts de base de Data Cloud de Salesforce % 3 17-19 10-12 17-19
QUZ261 - Quizz de préparation a ’examen de certification
. 1 13 19 9
Service Cloud Consultant

Formations administrateurs Formations Marketing Cloud & Account Engagement Formations CRM Analytics Formations CPQ
Formations administrateurs Sales Cloud Formations Commerce Cloud Formations développeurs

Formations administrateurs Service Cloud Formation Data Cloud Formations Omnistudio
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